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Governance, Risk en Compliance (GRC) zijn in deze turbulente tijden heikele
begrippen. Het is wel de corebusiness van het jonge, Waals-Brabantse bedrijf
ClearPriority. « Brigitte Doucet

nkele werknemers van
Aprico Consulting, gespe-
cialiseerd in it-risicobe-
heer, besloten eind 2007
| om hun werkterrein te verruimen
tot GRC. Ze richtten ClearPriority
op, vestigden zich in Waterloo, en
gingen in april 2008 echt van start.
Het bedrijfje beperkt zich niet
tot consultancy. Medeoprichter en
ceo Christophe Delcorte formu-
leert het als volgt: "Het eerste open
platform voor realtimebewaking
van de risico’s — it én business —
van een onderneming.” De moge-
lijke interventiewaaier is vrij breed:
frauderisico’s, ongecontroleerde
transacties, serviceonderbreking,
technische incidenten, niet-nale-
ving van de reglementeringen
(SOX, MiFiD-richtlijn...). "Het plat-
form moet dus zo soepel en open
mogelijk zijn om een multirisk su-
pervisieoplossing aan te bieden.
Daarvoor is een ontkoppeling tus-
sen de infrastructuur en de toepas-
singsdomeinen noodzakelijk.”
ClearPriority gaat in tegen te-
gen de versnippering in het GRC-
landschap waar de spelers zich

vaak op één problematiek (beurs-
risico's, ...) of op één functioneel
deelaspect (ERP, ...) richten. “In-
tegratie van toepassingen en data
confronteert bedrijven met ernsti-
ge problemen. Wij maken ons
sterk dat de klant ervoor terug-
schrikt om per risicotype een spe-
cifiek GRC-product te implemen-
teren. Dat zou immers een
nachtmerrie van integratie en nieu-
we kosten betekenen”, oordeelt
Delcorte.

Controles automatiseren
De oplossing van ClearPriority
bestaat uit een geheel van compo-
nenten waarmee men mechanis-
men voor extractie, analyse en re-
porting kan configureren, met
automatisering van controles, con-
tinucontrole, realtimewaarschu-
wingen, creatie van historiek en
analyse (1). Ze bevat een ETL-tool,
een regelmotor, een tool voor aan-
maak van dashboards voor het be-
heer van alarmen en indicatoren,
en een SDK voor de ontwikkeling
van extractieagenten, specifiek
voor de infrastructuur van de klant.

Dit is overigens de rode draad bij
ClearPriority: de klant een plat-
form aanreiken dat tegelijk gene-
riek én kneedbaar is, dat zich met
zijn specifieke problematiek kan
conformeren. De klant kan met de
hulp van ClearPriority zijn eigen
regels ontwikkelen en zogenaam-
de Risk Intelligence Packs (RIP)
bouwen, op eigen maat. Deze RIP's
zijn specifieke bewakingstools voor
een specifiek risicodomein. Op ter-
mijn zou ClearPriority op basis van
verworven expertise of volgens
een ‘community™-logica ("die uiter-
aard de beperkingen van klantcon-
fidentialiteit respecteert”), bepaal-
de RIP's kunnen creéren. "Dat zal
heel natuurlijk tot stand komen,
naarmate de tijd en de projecten
vorderen. Doel van deze voorge-
definieerde ‘packs’ is de GRC-im-
plementatie bij de klant te versnel-
len."

Op zoek naar partner(s)
ClearPriority is nog jong en be-
scheiden, en claimt geen compleet-
heid. "Onze GRC-oplossing mikt
op de kritieke risico’s en komt te-

GRC-oplossing van ClearPriority
komt als geroepen
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Ceo'Chfistophe Delcorte: "De

I-"""‘“Ialglsche markt jsnog niet rijp

voor GRC, maar we zijn'de fase
van de demystificatie al voorbij.”

gemoet aan het essentiéle”, stelt
Christophe Delcorte. "Als start-up
willen we echter geen enkele kans
laten liggen. Bepaalde sectoren
zullen allicht méér vragende par-
tij zijn dan andere. Ik denk aan de
financiéle sector die zich naar tal
van reglementeringen moet schik-
ken, of de telecom waar realtime-
analyse van risico’s een noodzaak
is, of de energiesector waar het
‘just in time™concept steeds belang-
rijker wordt.”

ClearPriority is een mogelijke
concurrent voor SAP, Oracle, Ap-
prova, ... en kan zijn oplossing ook
enten op reeds bestaande elemen-
ten bij de klant. Verder kan het be-
drijf zich complementair opstellen,
in het zog van van consultants (gen-
re KPMG). ClearPriority zoekt ove-
rigens partners met specialisatie
in risicodomeinen of "die de spe-
cifieke checkpoints van een bepaal-
de sector kunnen identificeren.”
Er werden al akkoorden bereikt
met Unisys (beveiliging van infor-
matie), Satisco (beheer van porte-
feuille van beurstransacties) en
Bizliner (analyse en conceptie van
bedrijfsprocessen).

Om zijn R&D-behoeften te dek-
ken geniet het bedrijf invorderba-
re steun (1,435 miljoen euro) van
het Waals Gewest (DGTRE). Maar
om zich internationaal te profile-
ren zijn extra middelen nodig. In
eerste instantie geeft ClearPrio-
rity de voorkeur aan een interna-
tionaal netwerk van partners. Daar-
naast hoopt het te kunnen
aanschurken tegen een ‘grote
naam’ uit de bedrijfswereld. Pro-
fiel? "Een player die een snelle in-
ternationale afzetmarkt waarborgt,
met een installed base van duizen-
den klanten, complementair met
de onze”, schetst Paul Evrard, ver-
antwoordelijk voor marketing en
strategische allianties. "Een der-
gelijke hefboom is belangrijk. GRC
kan op een hoop belangstelling re-
kenen, en de concurrentie wordt
moordend."#

(1) "De installatiefase eist knowhow om doel-
treffend te zijn.” ClearPriority geelt de voorkeur
aan de vooraf geconfigureerde ‘appliance’-aanpak
(met diverse servers volgens vereiste vermogen
en volumetrie), Installatie op de server(s) van de
klant is eveneens mogelijk.




